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Possivel aumento do ITCMD eleva procura por
planejamento sucessorio

Por Beatriz Olivon

Advogado tributarista Marcello Bertoni: ndo ha uma formula pronta para o

planejamento sucessério
A expectativa de elevacao da aliquota do Imposto de Transmissao Causa Mortis e Doacao (ITCMD) e a

possibilidade de ser criado um tributo sobre grandes fortunas tém movimentado os escritérios de advocacia. As
consultas de interessados em efetuar um planejamento sucessorio, para reduzir a tributaciao, mais que dobraram
em algumas bancas.

O ITCMD é cobrado pelos Estados e a aliquota é fixada pelo Senado. Atualmente, varia entre 4% e 8%. Em agosto,
o Conselho Nacional de Politica Fazendéria (Confaz) encaminhou ao Senado uma proposta para elevar a aliquota
de 8% para 20%. E, em tempos de crise, a implementacao do imposto sobre grandes fortunas também voltou a ser
discutida. O tributo esta previsto na Constituicao, mas nunca foi instituido.

"O boato do imposto sobre heranca ja antecipou muita coisa que vinha sendo deixada de lado. O ITCMD vem
como um reforco", diz o advogado Mauricio Pernambuco Salin, do escritorio Azevedo Sette Advogados,
acrescentando que um planejamento sucessorio feito no fim de agosto, tendo como foco o imposto sobre grandes
fortunas, ja foi alterado pela possibilidade de aumento do ITCMD.

A questao, que quase nao gerava consultas ao Demarest Advogados, tornou-se comum. Os advogados recebem
agora pelo menos uma ligacdo diaria, conforme Carlos Eduardo Orsolon, da area tributaria. JA no MHM
Advogados, por exemplo, foram realizadas dez operacoes até setembro, o dobro em comparacdo com todo o ano de
2014.

Segundo Marcelo Gustavo Silva Siqueira, tributarista do Siqueira Castro Advogado, o crescimento no nimero de
consultas levou o escritério a criar um ntcleo de planejamento sucessoério. A 4rea retine profissionais dos setores
tributério, societario e civel.

A procura também chegou aos escritdrios com estruturas mais enxutas. "Faz uns dois meses que o assunto esta
pegando fogo", diz Luis Gustavo Fratti, do Fratti e Ulian Sociedade de Advogados.

Geralmente, segundo advogados, o cliente de planejamento sucessorio faz consulta e acaba deixando para depois
a operacao. "Todo mundo sempre acha que vai ter mais tempo pra fazerisso", afirma Fernando Verzoni, socio do
Veirano Advogados. Com a possibilidade de aumento no imposto, porém, o interesse tem sido maior, acrescenta o
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advogado.

Como muitos Estados ndo adotam a aliquota maxima do imposto, advogados acreditam ser possivel a majoracao
dos percentuais adotados hoje, mesmo que o novo teto de 20% nao seja aprovado. O Parana, por exemplo, ja
manifestou a intencao de alterar a tributacao da aliquota fixa de 4% para uma tabela progressiva até 8%.

Apesar da pressa, ndo ha uma féormula pronta para o planejamento sucessorio, pois € necessario avaliar os bens
envolvidos. "Nao existe receita de bolo, €é um trabalho que depende de detalhes, apesar de simples
conceitualmente", afirma Marcello Bertoni, responsavel pela area tributaria do MHM. Entre os desenhos mais
comuns estao a doagdo com reserva de usufruto, em que o bem é repassado para o herdeiro, mas com a
possibilidade de uso pelo doador, e a holding patrimonial.

No altimo caso, os bens sdao reunidos e as cotas doadas aos herdeiros também com reserva de usufruto. O ponto
delicado do planejamento é o tipo de bem envolvido, que pode mudar os custos. Em patriménios com imoéveis de
locacao ou venda, por exemplo, € necessario considerar o Imposto sobre Transmissao de Bens Imoveis (ITBI), que
pode tornar a holding patrimonial menos atrativa, segundo advogados.

No cenario de crise economica, além do ITCMD, deve-se pensar também na protecdo ao patriménio de
empresarios e na organizacao da sucessao no caso de empresas familiares. Marcello Bertoni ainda alerta familias
brasileiras que se mudaram para o exterior a considerarem o imposto sobre heranga em outros paises - que nos

Estados Unidos, pode chegar a 40%, por exemplo.

A execucao dos planejamentos sucessorios é um ponto delicado, de acordo com o advogado Mauricio Pernambuco
Salin. "O mais normal é planejamento sucessorio executado pela metade, porque nunca se pega assinatura de
tudo", diz. Em um caso que atuou, um dos herdeiros queria vender sua parte da heranca, mas o acordo de
acionistas nao tinha regras para saida do negébcio ou preco para venda da fatia. "O planejamento mal executado
fez com que cinco escritorios tivessem que resolver um problema que poderia ter sido planejado ha 15 anos."

Nas tltimas semanas, outras possibilidades de mudancas para elevar a arrecadacao federal foram levantadas.
Porém, nao gerou a mesma movimentacao que o ITCMD e imposto sobre grandes fortunas, segundo Pedro Cesar
da Silva, diretor na Athros Auditoria e Consultoria. "Ha clientes com o quais falavamos ha muito tempo sobre
planejamento sucessoério. Mas foi s6 quando comecaram a tratar de aumento do imposto que quiseram fazer o
planejamento."
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